
ULKONA ON HYVÄ OLLA



Natura Viva Oy

● perustettu 2007
● vastuullisuus ja kestävyys on rakennettu sisään 

operatiiviseen toimintaan ja palveluihin
● aidoissa luontokohteissa, joihin vesi elementti liittyy
● matalan kynnyksen aktiviteetit lihasvoimin 
● palveluita suomalaisille yksityisille ja yrityksille, 

kansainvälisille asiakkaille, matkanjärjestäjille ja 
muille kumppaneille.

Jesse Marttila

● toimitusjohtaja, osakas
● 2,5 hlö tiimi ympärivuotisesti
● n. 30 hlön tiimi kesäkaudella

Vuoden 2024 
matkailuyritys
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MELONTAPISTEET

● Suvisaaristo, Espoo

● Matinkylä, Espoo

● Kivinokka, Helsinki

● Keskusta, Helsinki

● Melontaranta, Helsinki

● Repovesi, Kouvola

Teijon kansallispuisto, Salo

Nuuksion kansallispuisto, Espoo

Vuosaaren Melontakeskus, Helsinki

FATBIKEPISTEET

● Hotelli Korpilampi, Espoo

● Matinkylä, Espoo

MAJOITUS &

SAUNAT

● Nuuksion kansallispuisto

● Teijon kansallispuisto

● Fiskars, Raasepori 



10 upeaa 
luontokohdetta 

Majoitus, kodat, saunat 
ja kahvilat

Retket, kurssit, vuokraus 
ja aktiviteetit

korkea laatu ja 
asiakastyytyväisyys

Yli 400 
ulkoiluvälinettä

varaa ja osta online
FIN + ENG

web ja OTA

€

NATURA VIVA
MELONTAAN ERIKOISTUNUT, YMPÄRI VUODEN PALVELEVA 

LUONTOMATKAILUYRITYS ETELÄ-SUOMESSA 
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Offer

340€
4:30h / 4 people 

(extras: 85€/ 
person)



LIIKETOIMINTA-ALUEET

MAJO
ITUS, K

ODAT JA
 

SAUNAT
YRITYKSET JA

 RYHMÄT

KURSSIT JA
 RETKET

KAUSIKORTIT

VUOKRAAMOT

KAHVILAT





KV-markkinat

● Ensimmäiset Helsinki By Kayak -retket vuonna 
2010. 
○ NYT: Helsinki By Kayak, Helsinki City Kayak, 

Espoo By Kayak, Winter Kayaking, Nuuksio 
Canoe & Hike, Nuuksio Forest Lake Trail, Winter 
Walk & Campfire, Midnight Magic - Kayaking 
through the night, Self-guided Kayaking Tour, 
Sea Kayak & Wild Camp…

● Risteilymatkustajat, incoming -tstot, 
matkanjärjestäjät…

● Helsingin saaristo, Suomen luonto, 
saavutettavuus ja yhdistettävyys muuhun 
tarjontaan kivijalkana. 

● Aktiviteetit kestoltaan 2-4h.

● Palautteella ja arvosteluilla ISO MERKITYS!







KV-markkinat

● Tuotteet eroavat jonkin verran sisällön, vaativuuden ja 
hinnoittelun osalta 
→ kv:lle enemmän palvelua, räätälöitäviä lisäpalveluita
HUOM! Oma suomenkielinen ja englanninkielinen 
verkkokauppakin eroavat tarjonnaltaan!

● OMA VERKKOKAUPPA (Johku)!!!
○ OTA

■ Bokun Marketplace
● Get Your Guide

■ Viator (=TripAdvisor)
■ Booking.com

● CRM - Pipedrive → ZAPIER 
(kv-, yritys- ja ryhmämyynnissä)



KV-markkinat

● KV-resurssit pienet, kuten yrityskin

→ Yhteistyö ja aktiivisuus eri tasoilla ja suuntiin on 
välttämätöntä!

○ Syyt ja tarinat, joiden vuoksi Suomeen ja 
omalle alueelle tullaan luodaan 
yhdessä!

○ Käytetään laadukkaita kumppaneita ja 
tarjotaan palveluita kumppaneille 
myytäviksi.





VINKKI

Tuote ja saatavuus kuntoon!

→ Suunnitelma, malttia ja 
sietokykyä rakentaa 
kv-myyntiä. 



ULKONA ON HYVÄ OLLA

@naturavivafinland 

@NaturaViva

KIITOS!

Jesse Marttila
jesse@naturaviva.fi 
+358 400 6600 85

mailto:jesse@naturaviva.fi

