Yritysidean pohdintatehtava

Pohdi alla olevia asioita, jos:

1. yrittdjyys kiinnostaa sinua, mutta sinulla ei ole vield tuote- tai palveluideaa, tai
2. sinulla on monia ideoita etka ole varma mita niista haluaisit tyostaa

Omat taidot, tieto ja osaaminen:

Mita taitoja, tietoa tai osaamista sinulla on valmiiksi? Mika sinua kiinnostaa luontaisesti? Liikeideaa
voi lahtea rakentamaan niiden asioiden ymparille, jotka kiinnostavat sinua jo valmiiksi, ja joista
sinulla on jo mahdollisesti olemassa tietoa tai osaamista.

Tehtdva 1: Kirjoita ylos kaikki omat taidot seka tiedon ja kiinnostuksen kohteet, jotka keksit. Lahde
liikkeelle elamasi eri osa-alueista, esim.

Tietamys, taidot ja osaaminen (esim. tyon tai koulutuksen kautta)
Harrastukset

Aiheet, joista sinulta kysytaan neuvoa

Nettisivut missa vierailet saannollisesti

Vilineet, tyokalut, sovellukset ja ohjelmistot, joita kaytat saanndllisesti
Lehdet ja tietokirjat, joita luet
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Esimerkkejé:

1. Japanin kielitaito, tiimin johtaminen, koodaaminen, opettaminen, MS Teams, projektihallinta,
tapahtumien jdrjestdminen

2. telinevoimistelu, pikajuoksu, neulonta, pianonsoitto, pleikkaripelit, blogaaminen, haikurunot,
piirtdminen, Padelin pelaaminen, talonyhtion hallitustydskentely, Fortnite

3. Tehokas siivoaminen, polkupyérén korjaaminen, pyton-koodaus, Tiktok-videot, hiustenhoito,
kasvomaalaus, itdmainen ruoanlaitto, ihmissuhdeasiat

4. Hesarin uutiset, Youtube-kanava tai podcast, muusikoiden.net, etuovi.com, reddit-palsta,
lautapelaamisforum, nettiauto,

5. Photoshop, Final Cut, Canva, akkuporakone, sorvi, TikTok

6. Osakesijoittaminen, Historia, Tieteen kuvalehti, Tekniikan maailma, Mikrobitti, Aku Ankka.

Hyva muistaa:

Kyse ei ole siitd, mita osaat nyt, vaan siitda, mita voit oppia, jotta tiedat jostain asiasta enemman
kuin 90% ihmisista. Sinun ei tarvitse olla huippuasiantuntija — riittad, etta hallitset aiheen
paremmin kuin ne joita autat. Esimerkiksi luokkahuoneessa riittaa, etta tiedat aiheesta enemman

CENTER

POHJOIS-SAVO « NORTH SAVO



kuin muut opiskelijat, jotta voit opastaa heitd. Tai jos toimit konsulttina, riittda ettd ymmarrat
asiakkaidesi ongelmat paremmin kuin he itse — se tekee sinusta asiantuntijan heidan silmissaan.

Kirjoita alle:

Tehtdva 2: Muodosta aiheista tuotteita ja palveluja. Esimerkiksi:

“Olen hyvd koirien kanssa” = Koiran koulutusopas

e “Olen harrastanut triathlonia kolme vuotta”—> Sivusto joka tarjoaa thriatlon-valmennusta.

e “Osaan tehdd herkullisia ruokia paikallisista raaka-aineista” = Jasenyyssivusto, jossa tarjotaan
saanndllisesti uusia lahiruokaresepteja.

e “Osaan soittaa pianoa” > Nettisivu tai videosarja pianon opetteluun.

e ”Olen kiinnostunut sijoittamisesta” = Palvelu, joka neuvoo sijoittamisesta kiinnostuneita

padsemaan asiassa alkuun

Onko nama ideat uniikkeja? Ei, mutta on tehty isojakin omaisuuksia liikeideoilla, jotka liittyy "tylsiin
ja tavallisiin asioihin”. Idean ei tarvitse olla super-uniikki ja maata mullistava.

Kirjoita alle:
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Tehtava 3: Kirjoita jokaisen idean viereen kuka maksaisi kyseisesta tuotteesta tai ideasta.
Esimerkiksi:

e Nuorten tydmotivaatiovalmennus netissa > Parikymppiset tyonhakijat
e E-kirja some-markkinoinnista lakifirmoille = Asianajotoimiston osakas

e Kitaransoiton opetusta nettivideoilla > Kunnianhimoisten lasten vanhemmat

Kirjoita alle:
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Liikeidean ongelma- ja tarvelahtoisyys:

Ratkaiseeko pohtimasi liikeidea todellisen ongelman, tai tayttaako se todellisen tarpeen? Jos tuote
tai palvelu ei ratkaise asiakkaalla olevaa ongelmaa tai tayta tarvetta, niin siita ei todennakoisesti
olla valmiita maksamaan.

Esimerkkiongelmia ja -ratkaisuja:

- Ongelma: "Kaupassa kdyminen on vasyttavaa ja aikaa vievaa, joten ihmiset eivat jaksa ja ehdi
kdyda kaupassa” > ratkaisu: palvelu, joka tuo kotiinkuljetuksena kotiin ruokaboksit

- Ongelma: “ravintoloilta syntyy paljon ruokahavikkia” - ratkaisu: palvelu, jonka kautta
ravintolat voivat myyda eteenpain edullisesti omaa havikkiruokaa

- Ongelma: ”sahkon poérssihinta pomppii ja ailahtelee, josta syntyy yllattavia kuluja” = ratkaisu:
palvelu, joka varoittaa etukateen, kun sahkon hintapiikki on tulossa ja ehdottaa ratkaisuja
sahkon sadstamiseksi.

Tsemppia liikeidean kehitykseen! Muista etta voit aina ottaa yhteytta Business Center Pohjois-
Savon asiantuntijoihin ja kysya maksutonta opastusta!

Harjoitusten 1-3 ideaa mukailtu vapaasti:

Henri Liljeroos https://www.digivallankumous.fi/kannattava-liikeidea/
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